
まずは皆さんの自己紹介

①お名前、地域 ②ご職業
③自身の強み、アピールポイント



■ ZOOMの使い方

【モニターの切り替え方】

右上のボタンを押す

ギャラリービュー スピーカービュー

右上のボタンを押す



【オンラインセミナー受講の注意事項】

• このレジュメは後程プレゼントします！

• 周囲が騒がしい場合はミュート設定を。

• このセミナーは録画し、メンバーに

公開されます。（撮影はココからです。）





ファストコアリングって



◆ ファストコアリングってなに？

Facebookなどでも見かける診断アプリの
リザーブストック版。点数を出せる！

回答してもらうことで自動的にメルマガに
登録され、見込み客を増やすことができる。



◆ ファストコアリングってなに？

メルマガ読者を増やすものといえば…

ステップメール



ステップメール

ファストコアリング

◆ ファストコアリングってなに？

気軽さ 拡散力 教育力 継続力

〇

△

△

○◎ ◎

◎ ◎



信頼を築いていくステップマーケティング

バック

エンド

フロントエンド

見込み客リスト

自分の存在、サービスを知ってもらう ファーストコンタクト

信頼を築いていくツール、サービス

サービスを体験してもらう（興味、信頼）

収益が得られる継続や
高額サービスの販売



伸びる
ファストコアリングの

特徴



◆ 伸びないファストコアリング

① 結果をシェアしたくない（ネガティブオンリー）

② おもしろくない （コンセプトや内容自体が）

③ ためにならない（解説の内容が薄い）



◆ 伸びるファストコアリングの特徴

① 友人の結果も気になる （シェアしたくなる）

② どの結果でもおもしろい (評価でなく特徴)

③ 内容が濃く、誰かに教えてあげたくなる



周りの方も巻き込んで

遊びたくなるような、

現在地が知れて

改善ポイントも分かる

ファストコアリングを作ろう！



ファストコアリングを
作る流れ



◆ファストコアリングを作る流れ

① 顧客の興味を引く「検定」を考える

② 質問を作る ③ 点数を分配する

④ 解説文を作る ⑤ 受付ページを作る

⑥ 自動返信メールを作る ⑦募集開始

※ 自動化ステップメールと繋げれば最強



【例】
集客出来るホームページ＆ブログ検定
ビジネスの理解度＆仕組み構築度診断
ダイエット習慣検定、お金モテ度診断

ステップ①
顧客の興味を引く「検定」を考える

◆ファストコアリングを作る流れ



ステップ②
「検定」のための質問を作る

※１０～100個ほど。
20個前後だとサクッと出来ていいかも。
回答は5択まで作れます。

◆ファストコアリングを作る流れ



ステップ③
各質問の点数を決める

※満点度は何点でもOK！
10点満点でも1万点満点でも可能。

◆ファストコアリングを作る流れ



ステップ④
各質問の解答に対する

解説文を作る

◆ファストコアリングを作る流れ

解説文を必ずしも必要なわけではありませんが、
作っておけば内容が濃くなり、シェア率も高まる！



ファストコアリングで意識すべきなのは「気軽さ」です。

なのでＬＰも長々と書かなくてＯＫ！
サクッと短文で、なんだか面白そう！

よく分からないけど とりあえずやってみよう！となればいい。

ステップ⑤
検定の受付ページ（ＬＰ）を作る

◆ファストコアリングを作る流れ



◆検定前の受付ページ（LP）に書くこと

・共感される悩み 「あるあるー！」なやつ

・どんな人にオススメ。
・これをやるとどうなる。
・どんなことを学べる。

◆ファストコアリングを作る流れ



点数毎の特徴などを
書いていきます。

ステップ⑥
自動返信メールの
解説文を作る

◆ファストコアリングを作る流れ



ブログ、ホームページ、ＳＮＳ、メルマガ、LINE公式などで

一気に受付数を稼ぎましょう！スタートダッシュが大事！

（1週間ほど前から予告も忘れずに）

ステップ⑦ 募集開始

◆ファストコアリングを作る流れ



ステップ⑦ 募集開始

◆ファストコアリングを作る流れ

今なら上位に入るの

超簡単です！

「上位に入った」という
プロモーション効果も
抜群だと思います！



◆ファストコアリングを作る流れ

ファストコアリング
公開スケジュールを決める

「まずは予告から！」



◆公開までの流れ

【手順】
①ファストコアリング設置＆チェック
②予告を最低３回。 「〇月〇日にスタート！」
③ファストコアリングスタート
④利用進捗を案内しさらに読者アップ！

◆ファストコアリングを作る流れ



◆公開までの流れ

①、②
1/２０

③
1/22

④
1/25

①ファストコアリングのチェック・修正
②ブログ、SNS、メルマガ、LINE@で
ファストコアリングの予告

③ファストコアリングスタート。
④利用進捗を案内しさらに読者アップ！

「スタートしたら
やってみよう！」

という状態にしておく。

「3日で〇〇人
利用頂きました！」
で、人気をアピール。

◆ファストコアリングを作る流れ

超最強！
天赦日＋
一粒万倍日



◆ファストコアリングを作る流れ

来
れ
ば
吉
日
を
選
ぶ
の
が
オ
ス
ス
メ
。

金
土
日
祝
は
開
封
率
・反
応
率
が
低
め
。



ファストコアリングを
広げるには？



クライアントさんや
友達に試してもらう

シェアしてもらう



SNS、ブログ、メルマガで
紹介する

シェアしてもらう



一度でなく定期的に
何度も伝えていく

シェアしてもらう



ファストコアリングの
効果を高めるには？



ステップメール

ファストコアリング

◆ おさらい。FCの弱点はどこ？

気軽さ 拡散力 教育力 継続力

〇

△

△

○◎ ◎

◎ ◎

ファストコアリング



FCは一回きり。
ステップメールのように

何度もメールが送られない…



じゃ～
ステップメールを
くっつけちゃえ！



ファストコアリング →
ステップメール登録の流れをつくる



ファストコアリング
→ 自動化ステップメール

→ 初回購入（体験サービス、動画販売）



ぜひ自動化ステップメールと
くっつけて作ってみて下さい！



もう少し
簡易Ver.



ファストコアリング
→ メルマガステップメール

→ 通常メルマガ登録



メルマガステップメールの内容は
１話完結で３～５話でOK



メルマガステップメールの

目的は…

メールを読んでもらう癖付けと
興味・関心を高めること。



周りの方も巻き込んで

遊びたくなるような、

現在地が知れて

改善ポイントも分かる

ファストコアリングを作ろう！



質疑応答タイム



ファストコアリング作る部

◆今後のスケジュール
一度手が止まると仕上がるのが超遅くなる人が多いので期限を決める！

【部としての期限】

2月中には仕上げ

3月初旬にはスタート



ファストコアリング作る部

◆今後のスケジュール

【売上アップのチャンスを逃さない！ 】

4月、7月はチャンス月です。

ドンと見込み客リストを集めましょう！



◆今後のスケジュール

【フォローについて】

現在、個別継続コンサルティング

SSU起業塾＆コンサル養成受講中の方は

添削まで行います。

ファストコアリング作る部



以上
おつかれさまでした。




