






バックエンド

セミナー、体験

メルマガ、LINE公式

ＨＰ、ブログ、ＦＢ、インスタ、

YouTube、イベント、ネット広告
ファーストコンタクト

信頼を築いていくツール、サービス

サービスを体験してもらう（興味、信頼）

収益が得られる継続や
本命サービスの販売

■集客の仕組みを理解する。

リストがあれば何でもできる！



リストがあれば何でもできる！

◆メルマガの読者 ＝ 見込み客

読者３００人

読者１０００人

→ 集客に困らなくなる

→ お金に困らなくなる

１リスト年収1万円と言われます！



リストがあれば何でもできる！

◆メルマガの読者 ＝ 見込み客

広告で集めると

１リスト２０００円前後かかります！

月50人＝10万円 月100人＝20万円



リストがあれば何でもできる！

◆メルマガの読者 ＝ 見込み客

皆さんはどんな
見込み客集めのツールがありますか？

・メルマガ ・ステップメール
・LINE公式 ・ファストアンサー



リストがあれば何でもできる！

登録者を増やす
１３の方法



リストがあれば何でもできる！

①
コンテンツ紹介の
案内文を作りこむ



コンテンツ紹介の
案内文を作りこむ
・読めば、誰がどうなる
・どういう人におすすめ
・どんな悩みが解決する
・どういうことを学べる

リストがあれば何でもできる！



リストがあれば何でもできる！

②
しっかりと

目立たせる！



目立たせる

・サイドバーの左上
・メニューバー
・記事内（毎記事)

※バナー画像があると目立つ！

リストがあれば何でもできる！



リストがあれば何でもできる！

③
ブログを書くたびに
簡単な紹介を！



毎記事ミニＬＰ
（ランディングページ）

記事最後に
毎回ミニＬＰを
入れて登録を促す。

リストがあれば何でもできる！



冒頭でサラッと
紹介するのも
効果的です！

リストがあれば何でもできる！



リストがあれば何でもできる！

④
SNSでもサラッと
紹介をしておく！



しっかりと内容のある文章と
一緒にサラッと紹介！

【POINT】
Facebookはリンクを貼るとフィードに
表示されにくくなるので注意が必要！
オススメはInstagramです！

リストがあれば何でもできる！



リストがあれば何でもできる！

⑤
登録者特典を
つけておく



あくまで特典なので
そこまで凄くなくてＯＫ

特典を付けて
登録メリットをアピール！

リストがあれば何でもできる！



あくまで特典なので
そこまで凄くなくてＯＫ

【POINT】
セッション割引やクーポンなどもオススメですが、

動画やPDFもGOOD！

・動画であれば…

YouTubeにアップしてURLを案内

・PDFであれば…

自分のサーバーかGoogleドライブに

アップしてURLを案内

リストがあれば何でもできる！



リストがあれば何でもできる！

⑥
定期的に
紹介する



一度紹介して終わり…だと増えない

ステップメールやメルマガ、
LINE＠の存在を

ブログ、SNSで定期的に紹介！

リストがあれば何でもできる！



アメブロであれば
簡単にリライトして
再アップでもOK

2週間～
１か月に一回

リストがあれば何でもできる！

https://ameblo.jp/next-inv/entry-12368848766.html


リストがあれば何でもできる！

⑦
読者の感想と共に
コンテンツ紹介



読者の感想をブログで紹介

口コミ効果を使い

「メルマガを読むと、

どんな良いことがある！学べる！」
を伝えていきます。

リストがあれば何でもできる！



読者の感想をブログで紹介

【POINT】

メルマガやステップメール、ファストアンサーに

「ご感想をお寄せください」とちゃんと書いて

おくことで、返信頂けることがあります！

リストがあれば何でもできる！



リストがあれば何でもできる！

⑧
新たな

「入り口」を作る



リスト取りの

入り口は

①

②

多いほど良い ③

リストがあれば何でもできる！



新しいステップメール
ファストアンサーorコアリング

入り口を増やす

リストがあれば何でもできる！



リストがあれば何でもできる！

⑨
予告記事で
しっかり誘導する



リストがあれば何でもできる！

① ターゲットがとても困って悩んでいることを題材にする
② 悩みが解決するとどんな良いことがあるかを書く
③ 自分や顧客のエピソード（体験談）を書く
④ その秘訣は「○○が苦手な人でも出来る」を書く （3つくらい）

⑤ 悩みが解決するとどんな良いことがあるかを再度書く
⑥ メルマガやLINE＠で限定配信すると案内する

◆ 予告記事のポイント…

核心部分は
【ある秘訣】や【○○○】
などで濁すといい。

程よく連呼するのも◎



リストがあれば何でもできる！

⑩
名刺やチラシで
案内する



リストがあれば何でもできる！

リアルの交流の場でも
しっかり案内できるよう

名刺やチラシにQRコードを！



リストがあれば何でもできる！

⑪
広告をうつ！



リストがあれば何でもできる！

広告のオススメは…

・Facebook広告
・Instagram広告
・アドワーズ広告

単価が高額で、
少し資金があるなら広告を！
表示対象を絞れるので
非常に効率的！
2000円～でも可能。
※1件取得/2000円前後



リストがあれば何でもできる！

⑫
仲間や友人、知人に
紹介してもらう



リストがあれば何でもできる！

【POINT】

「紹介したいと思われる自分になるから、紹介される」

まずは自分が積極的に紹介しましょう！褒め褒めの紹介記事を
書くと、相手も紹介しやすいです。
また、紹介した方や紹介してほしい方と普段からコミュニケーション
をとることがすごく大事！都合の良い時だけの関係はNG。

◆仲間や友人に紹介してもらう

人気の同業者に
シェアされると
ドカンと増える！



リストがあれば何でもできる！

⑬
同業者とコラボする



リストがあれば何でもできる！

【POINT】

自立している、同じ～上のレベルの人と組むこと！

◆同業者とコラボする

近い業種、客層が同じ人と
リストを共有すると効率的に
増やせます！



リストがあれば何でもできる！

登録者を増やす
１3の方法



リストがあれば何でもできる！

◆登録者を増やす１3の方法

①コンテンツ紹介の案内文を作りこむ
②サイトでしっかりと目立たせる！
③ブログを書くたびに簡単な紹介を！
④SNSでもサラッと紹介をしておく！
⑤登録者特典をつけておく
⑥定期的に紹介する



リストがあれば何でもできる！

◆登録者を増やす１3の方法

⑦読者の感想と共にコンテンツ紹介
⑧新たな「入り口」を作る（ファストアンサー）
⑨予告記事でしっかり誘導する
⑩名刺やチラシで案内する
⑪広告をうつ！
⑫仲間や友人、知人に紹介してもらう
⑬同業者とコラボする



今回皆でやるのは…

⑤登録者特典をつけておく
⑫仲間や友人、知人に紹介してもらう

無料オファーキャンペーンやろう会



その前に…

今後、なにを募集しますか？
１～３つ考えましょう。

無料オファーキャンペーンやろう会



⑤
登録者特典を
つけておく

無料オファーキャンペーンやろう会



あくまで特典なので
そこまで凄くなくてＯＫ

特典を付けて
登録メリットをアピール！

無料オファーキャンペーンやろう会



あくまで特典なので
そこまで凄くなくてＯＫ

【POINT】
セッション割引やクーポンなどもオススメですが、

動画やPDFもGOOD！

・動画であれば…

YouTubeにアップしてURLを案内

・PDFであれば…

自分のサーバーかGoogleドライブに

アップしてURLを案内

無料オファーキャンペーンやろう会



１週間限定で

超優良情報を

プレゼントしましょう！

無料オファーキャンペーンやろう会



あくまで特典なので
そこまで凄くなくてＯＫ

【POINT】
①単品ものなら「質とボリューム」を意識！

②セットものなら「バリエーション」を意識！

③お金を出してでも欲しい情報かどうかが肝

【ワーク】
無料オファーを考えよう！

シェアされるかは
オファー内容と
信頼関係次第！

無料オファーキャンペーンやろう会



無料オファーの配布は…

ダウンロードURLを入れればOK！

メルマガ LINE公式

登録時の
自動返信メール

友達追加時
あいさつメッセージ

無料オファーキャンペーンやろう会



⑫
仲間や友人、知人に
紹介してもらう

無料オファーキャンペーンやろう会



【POINT】

「紹介したいと思われる自分になるから、紹介される」

まずは自分が積極的に紹介しましょう！
褒め褒めの紹介記事を書くと、相手も紹介しやすいです。
また、紹介した方や紹介してほしい方と普段からコミュニケーション
をとることがすごく大事！都合の良い時だけの関係はNG。

◆仲間や友人に紹介してもらう

人気の同業者に
シェアされると
ドカンと増える！

無料オファーキャンペーンやろう会



【ルール】

①メンバー全員を紹介しなくてOK
②でも最低３人は紹介してください
③FB、ブログ、メルマガなど何でもOK
④紹介されないのは自分のせいです！
⑤紹介用定型文を作ってもOK

無料オファーキャンペーンやろう会



それぞれの

募集サービスと
無料オファーをシェア

無料オファーキャンペーンやろう会 しっかりと
魅力をアピール
してください(^^)/



◆今後のスケジュール
一度手が止まると仕上がるのが超遅くなる人が多いので期限を決める！

【部としての期限】

3月中には仕上げ

４月初旬にはオファースタート

無料オファーキャンペーンやろう会



質疑応答タイム




