
まずは皆さんの自己紹介

①お名前、地域 ②ご職業
③自身の強み、アピールポイント
④今日の参加目的



・このレジュメは後程
特設サイトでご覧頂けます。

・このセミナーは録画し、メンバーに
公開されます。（撮影はココからです。）

【オンラインセミナー受講の注意事項】



【オンラインセミナー受講の注意事項】

オンラインサロンのセミナーは
販売する予定があるので

顔出しなどNGの場合はカメラオフ、
必要な方は名前もご変更ください。

※自分で出来ない場合は私がやります。



インスタ強化月間

第3弾



自分の存在を
知ってもらう

メルマガ、LINE等で信頼を築いていく

サービスを体験してもらう（興味、信頼）

収益を得やすい継続や
本命サービスの販売

メガヒットコンセプト

バック

エンド

フロントエンド

見込み客リスト

ブログ、HP、Facebook、Instagram、
Twitter、YouTube、リアル、紹介、広告

基本の
ステップ

マーケティング



新規と売上が加速しだす！

シン・ステップマーケティング

ライバルの数やノウハウ発信者が増えた今の時代、

コンテンツだけではなく

人として面白く、信頼されるかが
重要な課題になっています！



メガヒットコンセプト

フロントエンド

見込み客リスト（メルマガ、LINE）

ブログ、HP、Facebook、Instagram、
Twitter、YouTube、リアル、紹介、広告

シン・ステップ
マーケティング

バックエンド

Liveやアーカイブ配信

ミドルエンド

見込み客リストやフォロワーに対して…

ノウハウ＝信頼構築
成功事例＝価値教育

を提供し感動や驚きを与えていく

見込み客以上
フロント未満が
Liveの立ち位置



～投稿の表示個所の違い～



◆ 投稿の表示個所の違い

・ストーリー、ライブ → 基本的にフォロワーのみ

・通常ポスト → フォロワー＋ハッシュタグ流入

・リール（動画）→フォロワー＋自動で新規リーチ

アーカイブでも見てもらえるので
ブログやメルマガで動画を紹介しよう！



～インスタLive基礎知識～



◆インスタLiveの魅力は何？

・フォロワーと交流できる！

・動画コンテンツとして残せる！

・ノリと勢いでやるだけでも喜ばれる！（ゲリラLive）

・ブログやメルマガのネタにもなる！



◆インスタLiveについて

・意外と一人でも喋れる（ブログなどと同じ）

・まずは10～15分からでもOK。気軽にやろう！

・一人で30分～60分話せるのが理想

・コラボすると拡散が加速し、良い感じ



◆インスタLive ＋α

・Liveのタイトルを入れて始めよう！

・カバー写真を用意しておこう！

・解説文（キャプション）を用意しておこう！

・ハッシュタグを必ず入れよう！



◆インスタLive ＋α

・画面共有は現在出来ない

・V背景がないのでバックや明るさ注意

・エフェクト（カメラ効果）を決めておくとスムーズ

・コラボの場合はLIVEの目的を明確に！



～インスタLiveプロモーション～



◆ 普通のLiveとプロモーションの違い

普通の1人Live プロモーションLive

開催シーン 常時 セールス、募集時

配信タイミング 定期開催 期間限定

主な目的 信頼構築
価値教育、認知（コラボ）
→ 集客・売上アップ

大変さ 慣れれば余裕 準備と行動量が必要



◆インスタLiveプロモーション

①Liveは３～４日間連続で行う。（一回30～60分/開催日の1週間前から予告）

②一人でもOKだがコラボLiveだと認知度アップ

③住福は募集前３日間、締め切り前３日間で開催（計６日）

④専用LINEアカウントを作り、特典と絡めて登録者を増やす

⑤サービス案内用のLiveかZOOMセミナーか動画を配信し募集



◆インスタLiveプロモーション

12月13～21日で
起業塾募集した時の

Liveスケジュール



12月13～21日で募集した時のスケジュール

予告期間

募集期間ノウハウ＝信頼構築
成功事例＝価値教育
（お客様インタビュー）

予告開始

募集開始



◆インスタLiveプロモーション

◆募集前の信頼構築（ノウハウ系）

11日朝 コンセプトを決める三種の神器
12日朝 メガヒットには○○を使え！
13日朝 1000万稼ぐ人 10の習慣
13日昼 起業塾の特徴をサクッと紹介



◆インスタLiveプロモーション

◆工夫としてやったこと

・予告はストーリー、メルマガで何度も
・セミナースライドを作り背面カメラで映す
・内容は有料級でワークも入れる
・コメント欄にワークの内容をシェア依頼
・LIVEにコメント下さった方にDM送る
・アーカイブをメルマガで流す（３つとも。募集中ずっと）



◆インスタLiveプロモーション

＜用意するモノ＞
ライト付き三脚、
PC、スマホ

実際の
配置



◆インスタLiveプロモーション

◆毎回のLive前準備

・Liveスケジュール設定と予告
・身なりやエフェクトのチェック
・セミナースライド（必要な場合のみ）

・コメントを促す文章（Live前にコピーしておき、固定）

・Live後のカバー画像、キャプション文章



◆インスタLiveプロモーション

◆募集中の価値教育（お客様インタビュー）

18日13時～ カズちゃん
21日8時半～ 千亜紀さん
21日21時～ 尚子さん
※ホントは3日連続というのが理想です。



◆インスタLiveプロモーション

◆インタビュー内容

・自己紹介
・何で起業したの？
・今年はどうでしたか？
・起業してからのターニングポイント３つ
・住福のサービスどんな人におすすめ？
・ご自由にアピール（ご自身のコンテンツやサービスなど）



インスタLiveは
フロント未満ですが
フロント並みの交流や

信頼構築が可能！

（Liveを見て…という申込多数！）



ワークやりましょ。



Liveプロモを計画してみよう！

ワーク１：どのサービス募集をやる？

・体験セッション、お試しサービス

・無料コンテンツ、プレゼント企画

・セミナー、ワークショップ

・バックエンド商品（継続コース、講座etc）



Liveプロモを計画してみよう！

ワーク２：サービスの魅力を考えよう

・どんな人、どんなお悩みにオススメか３つ

・受けるとどうなるのか一言でまとめよう

・得られるベネフィット３つを決めておこう



Liveプロモを計画してみよう！

ワーク３：スケジュールを決めよう！

・募集開始日/締切日

・予告開始日 ・Live日（コラボもやるなら）



Liveプロモを計画してみよう！

ワーク４：サービスを受けるお客様が
 悩んでいる事、知りたい事は？

・５つ以上考えてみよう！（アンケートで最終決定）

・AI（チャットGPT、Gemini）に相談するのもあり

・LIVEは有料級のモノにする（ちなみに有料級とは？）



Liveプロモを計画してみよう！

ワーク5：インタビューするなら誰？

・しっかり結果が出ている人

・ちゃんとコミュニケーションがとれる人

・自立していてお互いにwin-winになれる人



Live、ぜひやってみて下さい！
あと忘れちゃダメなのが…



Live告知用のバナー画像



とにかくモデリング×Canva

saho_yogakogure_yankumishacho

https://www.instagram.com/saho_yoga/?hl=ja
https://www.instagram.com/kogure_yankumishacho/?hl=ja


質疑応答タイム



【２月開催 毎回am10-12時】

2/5 インスタ集客基礎セミナー 2024最新版

2/１３ インスタ用テンプレートバナー作成 Canva講座

2/19 インスタ効果を爆上げ！Liveプロモーションのやり方

2/26 最強のファン化戦略！コミュニケーションストーリーズ



【3月開催 毎回am10-12時】

3/4 オンラインサロンの作り方セミナー

3/１1 ステップメール作る部

3/18 なんでも相談できちゃうグループコンサル

3/25 存在感に集まる！ノンバーバルブランディングセミナー



以上です。
ご清聴ありがとうございました。
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